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Einer der besten Redner Deutschlands - Ehemaliger Banker holt sich Weltrekord mit Rede (iber Vertrauen

Beim 12. Internationalen Speaker Slam hat sich der Rostocker Unternehmensberater Michael Kéhler den Weltrekord geholt und wird mit 06. Okt 2022 Meldung teilen <&
seinem Vortrag ,,Banken, Finanzen und Vertrauen” in der Kategorie ,Wirtschaft & Vertrauen” mit dem Excellence Award ausgezeichnet.

Der Speaker Slam ist ein Rednerwettstreit. So wie bei den beliebten Poetry Slams um die Wette gereimt oder gerappt wird, messen sich beim
Speaker Slam Redner mit ihren persénlichen Themen gegeneinander.Die besondere Herausforderung: Der Sprecher hat nur vier Minuten Zeit, sein
Publikum und die fachkundige Jury -die u.a. aus einem Hochschuldekan, Autoren, Unternehmern und Verantwortlichen aus Funk und Fernsehen
bestand- mitzureifen und zu begeistern.

Einen Vortrag so zu kiirzen, trotzdem alles Wichtige zu sagen und sich dann noch mit seinem Publikum zu verbinden, das ist wohl die Kénigsklasse
im professionellen Speaking. Nerven wie Drahtseile brauchen die Teilnehmer sowieso, denn nach genau vier Minuten wird das Mikrofon
ausgeschaltet. Die Veranstaltung wurde live und im TV Gbertragen.

Der Slam fand nach New York, Wien, Frankfurt, Hamburg, Wiesbaden und Minchen nun in Masterhausen statt und ist der bisher groBte seiner
Art. Mit 147 internationalen Teilnehmern aus 18 Nationen wurde ein neuer Weltrekord aufgestellt. Die Teilnehmer kamen u.a. aus Deutschland,
Osterreich, Schweiz, Luxemburg, Frankreich, UK, Spanien und Italien aber auch aus Afrika (Kamerun), Siidamerika (Peru) und Asien (Laos) sind
einige Redner angereist.

Im Rednerwettstreit tiberzeugte Michael Kohler mit seiner Rede ,,Banken, Finanzen
H E R M A N N und Vertrauen”. Er zeigte eindrucksvoll auf, wie elementar wichtig es ist,
S H ERER gegenseitiges Vertrauen mit seinen Geschiftspartnern aufzubauen, denn dieses
- "W“ bildet die die wichtigste Grundlage jedes erfolgreichen Handelns.
i Die Ausflihrungen zu seinem Leitmotiv ,Vertrauen schafft Vertrauen und dann hast
/'t\ Du Erfolg” sorgte fiir eine spannende Debatte und brachte das Publikum und die
Fachjury zum Nachdenken. Aus diesem Grund bekam er vom renommierten Top-
r{ , Speaker Hermann Scherer den Excellence Award in der Kategorie Wirtschaft &
Vertrauen verliehen.

Michael Kohler hat es sich zu Aufgabe gemacht sowohl Privatpersonen als auch Unternehmerinnen und Unternehmer bei Ihrem Weg zum Erfolg
zu unterstiitzen. Sein Unternehmen begleitet Mandanten und Geschaftspartner von der Entwicklung der Idee eines Projektes bzw. Vorhabens,
Uber die klassische Beratung und Unternehmensberatung bis hin zur Strukturierung der passgenauen Finanzierung und Auswahl der geeigneten
Kapital- und Kreditgeber.

Michael Kdhler ist gelernter Banker. Ein Vollblutbanker, wie ein Vorstandskollege
mal {iber ihn sagte.

Wahrend seiner 25-jahrigen Laufbahn hatte er im Vertrieb alles erlebt, was man in
einer Bank und Sparkasse erleben kann. Er hat klassisch nach seiner Ausbildung am
Schalter angefangen und Ein- und Auszahlungen gemacht. Schnell wechselte er in
die Kreditabteilung des Hauses, wo er seine Leidenschaft fiir das Thema
Finanzierung und Fiihrung entdeckte. Da lag es nahe, dass er fir mehrere Jahre
auch die Leitung der Kreditabteilung flr private und gewerbliche Finanzierungen
Ubernommen hatte. Am Ende seiner Banklaufbahn leitete er sogar vertretend
gemeinsam mit seinem Vorstandskollegen die Geschicke der gesamten Bank.

In seiner Zeit als Banker hat Michael Kéhler mehr als 2000 Verhandlungen gefiihrt

und dabei selbst so viel (iber die Erfolgs- und Entscheidungsstrategien seiner
Kunden erfahren, dass seine heutigen Kunden und Geschaftspartner genau von
diesem Wissen und seinen Erfahrungen profitieren kdnnen. Dabei ist es ihm eine Herzensangelegenheit, partnerschaftlich auf Augenhohe
gemeinsam mit ihnen zusammenzuarbeiten. Gegenseitiges Vertrauen ist dabei flr ihn eine Selbstverstdndlichkeit.

Noch ein Tipp an die Leserinnen und Leser: In ein Vorhaben oder ein Projekt zu investieren ist auch immer eine Investition in die Unternehmerin
und Unternehmer selbst. Hier zahlen nicht nur die Zahlen, Daten und Fakten. Genauso wichtig, wenn nicht sogar noch wichtiger sind sowohl die
Widerstandsfahigkeit und der feste Wille der Unternehmerin und des Unternehmers das Vorhaben erfolgreich — egal was auch kommen mag-
umzusetzen. Nach dem Motto: Immer einmal mehr aufzustehen als hinzufallen.

Durch die Teilnahme am Speaker Slam wurde ein Schweizer Unternehmer und Sachbuchautor auf Michael Kohler aufmerksam. Dieser lud ihn
unmittelbar nach der Veranstaltung zur Teilnahme als Redner bei der ,ASAAC 2022" der jahrlichen Konferenz der Redner und Autorenagenturen
ein. Diese findet am 25.11.2022 in London statt.
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